
GESCHÄFTSLEITUNG/
VERTRIEBSLEITUNG

TECHNIK

 LADEN SIE IHRE TESTVERSION BEI UNSEREM DISTRIBUTIONSPARTNER ALSO 

EINSTIEG INS MANAGED SERVICE 
PROVIDING MIT SOLARWINDS RMM 

VERKAUF ODER 
MANAGED SERVICE
Bieten Sie Ihren Kunden SolarWinds RMM 
zum Einkaufspreis plus Aufschlag oder in 
Form eines Managed Service integriert in 
Ihre Dienstleistungen.

AKTIVIERUNG DER VOLLVERSION
Abrechnung erfolgt nutzungsbezogen und vollautomatisch. 
Keine Bestellungen oder Buchungen erforderlich.

BRANDING
Passen Sie SolarWinds RMM an Ihr Unternehmen an.

KUNDEN
Legen Sie Ihre Kunden im Dashboard an.

 

AGENTEN
Rollen Sie die Agenten auf den Systemen Ihrer Kunden aus.

 

BETRIEB
Nutzen Sie die Dienste und Funktionalitäten, die Sie 
benötigen, um die IT Ihrer Kunden zu betreuen. 

ABRECHNUNG
Die Abrechnung erfolgt vollautomatisch und 
kundenspezifisch nach tatsächlicher Nutzung.

TEST
ALSO-Webinar zur 
Einweisung ins System. 
Unterstützung durch 
Presales Spezialisten 
der ALSO .

SERVICES
Ergänzen oder automatisieren Sie Ihre 
Dienstleistungsangebote durch die Dienste 
und Funktionen von SolarWinds RMM.

REGISTRIERUNG
Registrieren Sie sich bei ALSO für die 
SolarWinds RMM Testversion.
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Über ALSO Deutschland
Aus einer Hand bietet ALSO Deutschland Leistungen auf allen Stufen der 
ITK-Wertschöpfung an. Im europäischen B2B-Marktplatz bündelt ALSO Logistics-, 
Financial-, Supply-, Solution-, Digital- und IT-Services zu individuellen Leistungs- 
paketen. In ihrem Portfolio hat ALSO mehr als 250 000 Artikel von rund 
525 Anbietern. Der Konzern beschäftigt europaweit rund 4 000 Mitarbeiter 
(Jahresdurchschnitt 2017). Im Geschäftsjahr 2017 (bis 31. Dezember) erzielte das Unternehmen einen 
Umsatz von 8,9 Milliarden Euro. Weitere Informationen über die ALSO Deutschland GmbH und die 
ALSO Holding AG unter www.also.de und www.also.com.

DIESE MEHRWERTE BIETET ALSO FÜR IHR SOLARWINDS GESCHÄFT
• Persönlicher Ansprechpartner zur Evaluierung Ihrer Anforderungen 
 und Umsetzung der SolarWinds Lösungen 
•  Langjährige SolarWinds Erfahrung 
•  Presales Unterstützung 
•  Vertriebs- und Marketing Unterstützung 
•  Unterstützung beim Aufbau des Know-hows durch OnSite Trainings 
 und Webinare für Ihre Techniker und Vertriebler

KONTAKT 
Stefan Menne . Telefon: +49 2921 99 5792 . E-Mail: stefan.menne@also.com

Moritz Schreiber . Telefon: +49 2921 99 5776 . E-Mail: moritz.schreiber@also.com


